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Business Model

Notre projet est de proposer un service de mise en
relation entre étudiants et propriétaires de logement d
Saint-Etienne qui apporte des annonces de logement et
des avis sur ces derniers.
La commercialisation débutera en mars 2024 et
s'‘opérera de la maniere suivante :

e Mise a disposition d'avis contre un abonnement de

4,99€ /mois

e Droit d’entrée pour déposer une annonce au prix de

50€




AFFIRMATION DE NOTRE
BUSINESS MODEL

Réflexion autour des problemes et besoins
Analyse de notre positionnement

Enquéte d'intentions d’achat aupres de 200
etudiants stéphanois

Entretiens avec 6 propriétaires de logement pour
connaitre leur avis sur une telle activité et leur
susceptibilité d'utiliser la plateforme ou non
Etude de la concurrence indirecte (Leboncoin,
Seloger, Orpi, Laforet, 42e avenue, Cytiq, etc)
Définition du marketing mix




BUSINESS MODEL GANVAS
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VENTES PREVISIONNELLES ANNEE1

ABONNEMENTS
Quantités vendues : 240
Prix Unitaire : 4.99€
Total : 1197,6€

Représente 4% des 6000
étudiants stéphanois

DROITS D'ENTREE ' .
Quantités vendues : 110 Represente environ

Prix Unitaire : 49,99€ 1,1% des 10000
Total : 5498,9€ logements vacants
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CA prévisionnel total année n = 6696,5€




EVOLUTION DU CHIFFRE D'AFFAIRE SUR 5 ANS

Evolution du CA par année sur 5 ans 20% d'augmentation

14 000% annuelle moyen du CA sur
12000€ 5 ans

10000 €

8 000€

6 000 € Croissance moyenne
4000 € d'une SARL sur les 5

2 000€ premieres annees est de

- € 20% par an
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DEPENSES PREVISIONNELLES ANNEE 1, 2 ET SUR 5 ANS

= Frais création site = Communication = SEO
= Charges administratives Hébergement

Hébergement

SEO 53.88

Dépenses année 2

Dépenses année 1

RESULAT NET DE L'ENTREPRISE SELON
L'ANNEE
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